




Dossier de candidature 
“Mon commerce à moi 2024“



I. Profils du ou des porteurs de projets :

A. Identité du ou des porteurs de projet 

	Nom :

	
	Prénom :
	

	Adresse :

	

	Code postal :

	
	Ville :
	

	Portable :

	
	Mail :
	



Lieu de naissance :

 Marié	   Célibataire	   Vie Maritale 	    Divorcé	 	   Pacsé

Nombre de personnes à charge :		 Age des enfants : 		

Situation professionnelle actuelle :

Eléments complémentaires concernant votre situation
	













B. Situation financière avant-projet 

	Budget familial mensuel

	Charges mensuelles
	Revenus mensuels

	
	Montant
	
	Montant

	Loyer

Pension alimentaire

Remboursements crédits

Charges fixes (edf, eau, assurances, etc)……………………………………...

Autres charges……………………………………...

……………………………………...

……………………………………...

……………………………………...

……………………………………...

……………………………………...
	                                   

                                    

                                  


                                    

                                    

                                    

                                     

                            
	Salaire

Pôle Emploi

Revenus du conjoint

ASS

RSA

Allocations familiales

Allocations logement

Allocation parentale d’éducation

Revenus Immobiliers

Autre, précisez

	                           

                                  

                                    

                                    

                                  

                                 

                                    

                                 


	Total
	
	Total
	



Emprunts avant-projet : 
	Objet
	Mensualités
	Date de la dernière mensualité

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Patrimoine familial avant-projet :
· Immobilier :
· Mobilier :
· Epargne :
· Autres : 



C. Votre parcours professionnel : 


	
Joindre votre CV





















II. Activités et offre :


Description de l’offre : 










Détail des différents produits ou services : 










Marge moyenne envisagée : 




Panier Moyen envisagé : 




Capacité maximale de production :





III. Fournisseurs :

Listez les fournisseurs 

	Fournisseurs
	Identifiés
	Démarchés

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Réapprovisionnement possible de façon : 
 Hebdomadaire	 Mensuelle 		 Autre, précisez : 

Délais de règlement : 	 Immédiat			 jours	
Autre, précisez : 					



IV. Etude de marché :

A. Marché et évolution du secteur

Description du marché : 










Evolutions du secteur : 









B. Réglementation

Réglementation liée à l’activité












C. Zone de chalandise

Zone de chalandise




Analyse de la pertinence





D. Clientèle

Description de la clientèle









E. Analyse de la concurrence
Principaux concurrents directs ou indirects




Mon Positionnement 




Points forts



Points faibles







V. Stratégie Commerciale et Communication :

A. Ciblage de clientèle 

Ciblage de clientèle









B. Stratégie Commerciale 

Stratégie Commerciale









C. Politique de communication 

Politique de communication







Plan Média










VI. Moyens humains et logistiques :

A. Organisation 

Expliquez comment vous allez vous organiser pour la gestion de la boutique (tâches quotidiennes, accueil des clients…) :





Horaires et jours d’ouverture :


B. Salariés 

Aurez-vous besoin de main d’œuvre ?

Si oui, à qui allez-vous faire recours ?

Nombre d’heures par semaine : 


C. Partenaires 







D. Aménagement du local 

	











VII. Juridique, fiscal et social :

Statuts de l’entreprise 






Choix de la fiscalité : IS / IR







Statut social du ou des dirigeants








VIII. Dossier Financier en annexe :

A. Plan de financement démarrage

B. Compte de résultat prévisionnel sur 3 ans

C. Plan de trésorerie 

D. Seuil de rentabilité 




IX. Conclusion et annexes :






















Je soussigné 								 atteste de l’authenticité des informations inscrites dans ce dossier.

Fait à						    Le
Signature :


Pièces à joindre

  CV du ou des porteurs de projet associés,

   Dossier financier,

   Photos et descriptions des produits ou services vendus,

   Eléments justificatifs en lien avec l’étude de marché,

   Liasse fiscale / bilan comptable si l’activités est déjà existante,

   Les devis effectués dans le cadre de la mise en place du projet,

   Dernier avis d’imposition, 

   3 derniers relevés bancaires, 

   Justificatif d’apport personnel, 

   Pièce identité ou passeport. 
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‘Appui aux entrepreneurs.





